osell

FAIRE GRANDIR
VOS MARQUES

o = SECTEUR
8 0V Nl Y b SANTE

o S
CDV

CHARGE DU
DEVELOPPEMENT ﬁ.\%
DES VENTES

Le Chargé du Développement des Ventes (CDV)
realise de nombreuses missions. Sa responsabilite n f
est I’accroissement du Sell-Out des produits dont il a
la charge sur son secteur constitué de points de
vente qu’il doit visiter réegulierement.

S’ASSURER QUE LES PRODUITS SONT PRESENTS

P ,
ET VISIBLES DANS LES LINEAIRES DES MAGASINS
o NOUER UNE RELATION DE CONFIANCE AVEC L'EQUIPE
DE SANTE DE SES CLIENTS
VA METTRE EN PLACE LES ACTIONS PROMOTIONNELLES -
4 VERIFIER LA PERTINENCE DES PRIX DE VENTE / -
5 PRESENTER LES PRODUITS DANS LES CONDITIONS
RECOMMANDEES PAR LE LABORATOIRE /
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/ CHEF DE SECTEUR MAITRISE :
/ DELEGUE PHARMACEUTIQUE (DP) TECHNIQUES DE MERCHANDISING
DELEGUE HOSPITALIER \ LES CHIFFRES




