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Le Chef de Secteur ou Responsable de Secteur CHEF
a des missions nombreuses et variées. DE
Sa responsabilité est I’accroissement = SECTEUR |

du Chiffre d’Affaires des produits
dont il a la charge sur son secteur constitué
de points de vente qu’il doit visiter regulierement.

S’ASSURER QUE LES PRODUITS SONT PRESENTS
ET VISIBLES DANS LES LINEAIRES DES MAGASINS

VENDRE ET METTRE EN PLACE LES ACTIONS
PROMOTIONNELLES PREVUES AVEC LES CENTRALES
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